
「材料費が高騰している」「労務費が上がっているが値上げが出来ない」――こんなお悩みを抱えていませんか？ 本セミナーでは、経済産業省より

委嘱され、愛知県の価格転嫁サポーターを務める講師が登壇。価格交渉のコツや簡単にできる原価計算、エビデンスの活用方法などを、実際の価

格転嫁支援事例を交えてわかりやすく解説します。適正な価格交渉によって利益率を改善し、生産性向上にもつながる実践的なポイントを学べる

内容です。

http://www.subarashiisaito.co.jp/
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18:30～20:30
月1410 日

参加費

無料
水

今、価格転嫁が
中小企業にとって
不可欠な理由

価格転嫁の根拠を
つくる原価計算の
手法

顧客の納得を引き
出すための交渉準
備とは？

価格転嫁に成功し
た企業の取り組み
事例とその結果

0533-93-2088
https://info11539.wixsite.com/ichinomiyasci

会 場 一宮商工会 ２階大研修室
（豊川市一宮町旭２番地）

お申込み

対 象

主 催 愛知県商工会連合会・一宮商工会

下記申込書にてお申し込みください

中小・小規模事業者 20名

※ご記入いただいた情報は本セミナーに関する運営のみに利用し、取扱いにつきましては、個人情報保護法に則り、厳重に管理いたします。

事業所名 TEL

受講者名

【 参加申込書】 FAX 0533 -93 -6326

講 師

下河原 渉 氏

しもがわら経営相談 代表

（中小企業診断士）

鉄鋼商社に約二十年勤務し、特殊鋼の営業、経営企画、海外駐
在(米国、インド)を経験。得意分野は売上拡大（販路開拓、新分

野への進出、海外展開など）、価格転嫁（原価計算、値上げ根
拠資料作成、価格交渉など）およびマーケティング・組織開発領
域全般。
公職：(公財)あいち産業振興機構 よろず支援拠点コーディネー
ター(価格転嫁サポート窓口)、(公財)岐阜県産業経済振興セン
ター 取引マッチングコーディネーター。
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